
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

回 日時 開催方法 開催場所 申込締切日 

第１回 
７月３日 (木)  

１３:00～1６:０0 (予定) 

対面（リアル）とオンライン

（Zoom）のハイブリッド 

燕三条地場産業振興センター 
リサーチコア 6F 研修室④ 

（〒955-0092 三条市須頃 1 丁目 17 番地） 
６月３０日(月) 

第２回 
７月１７日 (木)  

１３:00～16:00 (予定) 

対面（リアル）とオンライン

（Zoom）のハイブリッド 

燕三条地場産業振興センター 
リサーチコア 6F 研修室④ 

（〒955-0092 三条市須頃 1 丁目 17 番地） 
７月１４日(月) 

第３回 
７月２４日 (木)  

１3:０0～16:00 (予定) 

対面（リアル）とオンライン

（Zoom）のハイブリッド 

燕三条地場産業振興センター 
リサーチコア 6F 研修室④ 
（〒955-0092 三条市須頃 1 丁目 17 番地） 

７月２１日(月) 

※ 希望の回に、それぞれ参加可能です 

 

受講対象・定員 新潟県内に事業所を有する企業・団体・個人の方。 会場は４０名(先着順) 

受講料 無料 

申込方法 
以下 URL からウェブ申込み  ※申込フォーム内で希望の回を選択してください。 

【URL】https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0072212Q 

お問い合わせ 

日本貿易振興機構(ジェトロ) 新潟貿易情報センター 担当：清水 

新潟県新潟市中央区新光町 16-4 荏原新潟ビル 5 階 TEL 025-284-6991  E-mail NIG@jetro.go.jp 

(公財)燕三条地場産業振興センター 海外展開支援課 担当：川村 

新潟県三条市須頃 1 丁目 17 番地  TEL 0256-32-5806  E-mail global@tsjiba.or.jp 

ジェトロ新潟、新潟県、(公財)燕三条地場産業振興センターでは、貿易ビジネスに関心をお持ちの方や貿易

業務に携わる方を対象に、海外人材育成支援事業としてテーマごとの各種講座を開催しております。 

今回は、貿易実務中級者が、実務に即したノウハウを得られる３つの重要テーマを深掘りします。 

第１回は、EPA の活用による関税削減や競争力強化の手法を解説し、輸出産品に関する様々な疑問解決に

向け、具体的な内容を学べる機会となっています。 

第２回は、価格算出力の向上を目指し、実際に価格計算の演習を行いながら、輸出価格の適正算出やコスト

構造について実践的に学びます。 

第３回は、貿易取引において重要な役割を担う販売代理店の発掘から、契約締結後に、いかに注文につな

げるか成功のポイントを具体例と共に紹介します。 

輸出拡大や新市場開拓を目指す皆様のご参加をお待ちしております。 

  

  

  

  

  

  

  

 

【令和７年度海外人材育成支援事業】  貿易実務講座 中級編 

（第１回） 『相手国関税を下げる EPA を使いこなす』 

（第２回） 『価格算出力をつけて貿易/EC で利益を出す』 

（第３回） 『販売代理店の発掘/注文を出してもらうには』 



 

 

 

 

 

 

 

【カリキュラム】 ※会場は第１～３回全て燕三条地場産業振興センター リサーチコア6F研修室④となります。 
 
第 1 回：７月３日 (木) １3:00～1６:０0 (予定) （接続開始：１2：45～） 
 

相手国関税を下げる EPA を使いこなす＜演習付き＞ 

１．なぜ EPA/FTA なの？    ２．HS コードとは？  ３．関税率を調べる  

4．原産地規則、原産性（CTC 規則の演習）          5．原産地規則、原産性（VA 規則の演習） 

ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

第 2 回：７月１７日 (木) １3:00～1６:０0 (予定) （接続開始：１2：45～） 
 

価格算出力をつけて貿易/EC で利益を出す＜演習付き＞ 

１．国内見積りとの違い     ２．インコタームズとコストをおさらい 

3．EMS 利用で腕試し（演習） 他 

ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

第 3 回：７月２４日 (木) １3:０0～1６:00 (予定) （接続開始：１２：４5～） 
 

販売代理店の発掘/注文を出してもらうには 

１． 海外販売代理店をどうやって見つける？    ２．なぜ注文がない？ 

３． 信頼構築のために                     4. 販売拡大とリスク管理 

ーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーーー 

【会場参加の方へ：受講方法 と 注意事項】 

・ ＜演習付き＞では、参加者ご自身により操作していただくため、各自ノート PC またはタブレットをご持参ください。 

もし PC 等をお持ち込みされない場合でも、講師による操作をスクリーンでご覧いただけます。 

・ 所内会議室 Wi-Fi を利用していただきます。 

・ 会場の電源はご使用いただけませんので、充電された状態の PC またはタブレットをお持ちいただくか、必要に応じ

て、ポータブル充電器を持参いただくことを推奨いたします。貸し出しはできませんので、ご了承ください。 

・ お持ち込みの PC またはタブレットが、何らかの理由により会場環境での接続が不可能の場合でも、サポートいたしか

ねますのでご了承ください。 

 

【オンライン参加の方へ：受講方法 と 注意事項】 

・ 事前にセミナーテキスト、ZOOM ウェビナー入室に必要な情報などを、お申込みのメールアドレスへお送りします。 

・ セミナー当日は、お持ちの端末から、お申込みの際のメールアドレスをご登録のうえ、ご入室ください。 

・ 必要機器：ノート PC(携帯端末も可)、ヘッド(イヤ)ホン、筆記用具 

・ 集団受講(端末１台で複数名受講)、セミナーの録画、録音は、ご遠慮ください。 

・ 開催後に集団受講が確認された場合は、参加者様全員のアンケートをお願いすることがあります。 

・ やむを得ず 1 アカウントで複数名受講される場合は、事前に事務局までご相談ください。 

・ 本セミナーのミーティング ID や URL が、メール・SNS 等で不用意に拡散されることのないようにご注意ください。 

・ 最新バージョンでご参加ください。  

【講師】 芳賀 淳（はが あつし） 氏 (合同会社トロ 代表社員) 

〈講師プロフィール〉 

三菱電機や精密機械メーカー等で海外市場開拓、海外法人設立・運営などに携わり、タイ・ 

シンガポール・ベトナムの駐在経験あり。２００８年以降、ジェトロ、中小機構、大阪商工会議所 

等の専門家業務を通じ、中小企業の海外事業支援を行う。２０１５年に合同会社トロを設立。 

海外展示会を利用した販路開拓支援や海外人材教育、貿易担当者の研修支援などを公的支援 

機関や民間企業等に多数実施している。一般社団法人貿易アドバイザー協会（AIBA）会員。 

昨年に引き続き、今年度もジェトロ新潟のセミナーの講師を担当。 


